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القاعدة الأولى في جمع التبرعات

الكل يتفق على أن القاعدة الأولى في جمع التبرعات هي المبادرة في طلب المال، ولكن التساؤل هو: ممن وكيف ومتى أطلب المال؟

· ممن أطلب المال؟

إن الفئة الأولى التي يتوجب عليك الطلب منها التبرع هي الهيئة الإدارية، فأعضاء الهيئة الإدارية يؤمنون ويدعمون أهداف المنظمة، فمن الممكن أن تطلب منهم التبرع لتحقيق نشاط ما وهم سيقومون بتحديد قيمة التبرع.

أما الفئة الثانية التي بإمكانك الطلب منها فهي مجموع الأعضاء المنتسبين إلى منظمتك، فكلهم كذلك انضموا إلى المنظمة لاهتمامهم بها وبالخدمات التي تقدمها، وبالتالي فمن الأولى أن يتبرعوا لتنفيذ أحد نشاطات المنظمة.

أما الفئة الثالثة، فهي مؤسسات القطاع الخاص من شركات وبنوك التي يتوفر لديها الاهتمام بدعم منظمات المجتمع المدني، حيث أن معظم مؤسسات القطاع الخاص لديها موازنة سنوية مخصصة للدعاية والإعلان أو لتقديم الدعم، وبإمكان منظمتك الاستفادة من ذلك.

أما الفئة الرابعة فهي المؤسسات الرسمية، سواءً الحكومية أو المنظمات التنموية الأجنبية الموجودة في البلاد.

· كيف أطلب التبرع؟
تعتبر الرسائل من الطرق المناسبة جداً لطلب التبرعات، فيمكن من خلال الرسالة أن تقدّم شرحا موجزاً عن النشاط أو البرنامج الذي تسعى إلى جمع التبرعات من أجله، ومن المهم جداً هنا أن تشير إلى أهمية تنفيذ هذا النشاط والفائدة التي سيحصل عليها المجتمع من تنفيذه، وتذكر في الرسالة احتياجاتك المالية لتنفيذ المشروع.

ومن المفضل أن تتابع من أرسلت لهم هذه الرسالة من خلال الاتصال معهم هاتفياً أو من خلال مقابلتهم بشكل شخصي وزيارتهم في أماكن عملهم.

· متى أطلب التبرع؟

بعض المنظمات تقدم طلبات التبرع في نهاية كل سنة، وبعضها الآخر يقدم هذه الطلبات على مدار السنة، ولا نستطيع الوصول إلى توقيت مثالي لتقديم طلبات التبرع، ولكن من المفضل أن لا يتم طلب التبرع إلاّ إذا توفرت لديك صورة واضحة عن مشروع نشاط تخطط المنظمة لتنفيذه، فعلى ضوء ذلك بإمكانك وضع خطة لجمع التبرعات وتنفيذها.

[image: image1.png]